


ABSTRACT

Barra Fashion Store does not have an effective method for processing fluctuating sales data, making it difficult to predict product sales figures, especially since it does not yet have a specific technique for predicting future sales. This study aims to implement a sales classification information system for clothing using the C4.5 decision tree algorithm-based website method, so that the store can design more accurate marketing strategies and maximise sales management and revenue in the future. To facilitate the mining process, data cleaning, data integration, data selection, and data transformation were performed on the collected data. To facilitate the mining process, numerical data was transformed into categorical data. The data testing results using the C4.5 decision tree algorithm method showed that the system testing results at the training data accuracy level of 90% and testing data 10% accuracy were 90%, precision 80%, and recall 100%. Meanwhile, at a training data accuracy rate of 70% and a testing data accuracy rate of 30%, the accuracy rate was 96.667%, the precision rate was 100%, and the recall rate was
94.444%. The classification results using the C4.5 decision tree algorithm with the
variable of shirt sales showed that the classification was ‘popular.’
Based on the test results, the clothing sales classification information system using the C4.5 decision tree algorithm method based on this website can be used to measure the accuracy and classification of clothing sales at Barra Fashion stores.
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ABSTRAK

Toko Barra Fashion tidak memiliki metode yang efektif dalam mengolah informasi data penjualan yang fluktuatif sehingga mengalami kesulitan dalam memprediksi angka penjualan produk, terlebih karena belum memiliki teknik khusus untuk memprediksi penjualan di masa depan. Penelitian ini bertujuan menerapkan sistem informasi klasifikasi penjualan baju menggunakan metode decision tree algoritma C4.5 berbasis website, supaya toko dapat merancang strategi pemasaran yang lebih tepat dan memaksimalkan pengelolaan serta omset penjualan diwaktu yang akan datang. Untuk memudahkan proses mining maka dilakukan pembersihan data (data cleaning), integrasi data (data integration), seleksi data (data selection), dan data transformasi (data transformation) dari data yang terkumpul. Untuk memudahkan proses mining data numerik ditransformasi kedalam data kategori. Hasil pengujian data menggunakan metode decision tree algoritma C4.5. Hasil pengujian sistem pada tingkat presentase akurasi data training
90% dan data testing 10 % hasil akurasi adalah sebesar 90%, hasil presisi 80%, dan hasil recall sebesar 100%. Sementara pada tingkat presentase akurasi data training
70% dan data testing 30 % hasil akurasi adalah sebesar 96,667%, hasil presisi
100%, dan hasil recall sebesar 94,444%. Hasil klasifikasi menggunakan metode decision tree algoritma C4.5 dengan variabel penjualan baju hasil klasifikasinya adalah laris.
Berdasarkan hasil pengujian, maka sistem informasi klasifikasi penjualan baju menggunakan metode decision tree algoritma C4.5 berbasis website ini dapat digunakan untuk mengukur tingkat akurasi dan klasifikasi penjualan baju pada toko Barra Fashion.

Kata kunci: prediksi, klasifikasi, laris, tidak laris, penjualan.
